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GIoVANNI ;ns;ceu_ie, direttore Corifindustria

(*sg*) Caltanissetta, distretto pro-

duttivo del.. Magreb ‘
Dopo una serie di incontri tra

espertl finanziari, consulenti banca-

ri ed operatori dei mercati esteri

Confindustria nissena apre le porte
ai paesi nord africani quali Tunisia e
Marocco, ad 1'israele, at paesi delt!
est come la Romania, all'Asia meri-
dionale conlaCinael'India. . .
Ein tale prospettiva che il Gruppe
dei Servizi Innovativi e Tecnologici,
che ha recentemente riconfermato
alla carica di presidente Luigi Bonsi-
gnore, sta porfando avanti un'attivi-

ta fifializzata a costruire un ponte di -
collegamento tra ['associazione de-
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LA RICCHEZZA CHE VIENE DAL SUD. Aziende localli attratte dalle condizioni particolarmente favorevoli

dei pae51 inviadi sw]uppo Incorso contath con realta produttive e unabanca d’affan magrebmag_,

gli ‘industri_ali-'nisseni sd'il contesto

imprenditoriale- tunisino in vista
deli'apertura del grande mercato co-
mune entro 1l 2010.

Nell'ambita dei servizi di interna-

zionalizzazione offert], uno dei pn- .

mi paesi sui quali Confindu-
stria ha diretto le sue atten-
zioni & laTunisia.”
«Un paese interessante -
_dice Giovanni Crescente; di-
rettare dell’associazione -
con condizioni particolar-
mente incentivanti perle nostre im-
prese localis.
«Nel corso dell'ultima visita realiz-
zata in Tunisia - spiega Luigi Bonsi-

gnore, prtasiclente Gruppo serviziin-
navativi e tecnologici - si 2 entratiin
contatto con alcune aziende ed isti-
tuzioni tunisine, con le quali si & di-
scusso-eirca i principali settori d'in-
vestimento comel' agncoltura. il tes-

Analoghe iniziative nguardana
Est europeo, Israele, Cina e India
Crescente: guardiamo al futuro

" sile-abbigliamento, il metcanico, i
turisimo, i servizi, la logistica, la di-

stribuzione e l'edilizia. L'interesse
nel progetto mostrate da diversi im-
prenditori siciliani ha portato & far-

Ini attudre uno scouting con una tra-

sferta in Tunisia, finalizzata a verifi-
care gli ambiti all'interno dei quali

poter strutturare eventuali opportu-

nita di business per tutti gh impren-
_ ditoriinteressati». _ R
Nei prossimi giorni seguiranno -

un incontro con uno studio legale re-

ferente in Tunisia e con alcuni im- -

prenditori del luogo, un incontro
con la Camera di Commercio e con
la Banca d'Affari tunisina. -

Una visita nelle aree industriali

per verificare eventuali processi di
delocalizzazione produttiva,

STEFANG TALLO

A, un «ponte» con Tunisi
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